
	
	

THE SALES GATE – ROZMOWA TELEFONICZNA W CELU ZDOBYCIA KONTAKTU 

 

W tym ćwiczeniu opracujemy Twój własny skrypt rozmowy telefonicznej. Wykorzystasz go do 
zdobycia numerów telefonu do nowych potencjalnych klientów. Kontakty uzyskasz od swoich 
znajomych. Przepisz całość tekstu i zamiast nawiasów [ ], wpisz tekst, który zawarłam                 
w podpowiedziach.  

Cześć [imię rozmówcy], [twoje imię i nazwisko] z tej strony. Wiem, że długo nie mieliśmy            
ze sobą kontaktu, pewnie ostatnio [podaj, o ile pamiętasz kiedy ostatnio ze sobą 
rozmawialiście lub się widzieliście].  

Słuchaj, dzwonię do Ciebie w konkretnej biznesowej sprawie. Tak się składa, że LinkedIn 
podpowiada mi, że znasz [tu wstaw imię i nazwisko osoby do której chcesz dotrzeć]. Obecnie 
[wpisz jaki problem rozwiązujesz/ co robisz, czym się zajmujesz, pamiętaj, aby mówić 
językiem korzyści i podaj przykład klientów, z jaki już pracujesz jako dobry dowód społeczny 
np. „Pomagam dużym korporacjom znaleźć innowacyjne projekty z całej Europy, pracuje już 
z takimi firmami jak Orlen czy RWE na poziomie zarządów”].  

Chciałbym sprawdzić czy [tu wpisz nazwę firmy lub osoby, do której chcesz dotrzeć] chciałaby 
skorzystać z naszej pomocy. [imię znajomego do którego dzwonisz] mógłbyś mi pomóc                   
i podzielić się ze mną bezpośrednim numerem telefonu do [imię osoby do której chcesz 
dotrzeć]. 

 

Sięgnij po kartkę papieru lub otwórz komputer i przygotuj właśnie teraz swój własny 
skrypt. 


